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ECONOMIA Empresas malaguefias con un siglo de historia

dando guerra

Una decena de empresas malaguefias fueron fundadas hace mas de un siglo y estan
al pie del caiidn e Davd, Casa Mira, Urania, Casa del Guardia, Lépez Hermanos,
Larios, Financiera y Minera, Oxidos Rojos o Ceregumil son un ejemplo a seguir

Angel Recio / MALAGA

Cumplir 100 afios es un reto que al-
canzan muy pocas personas y me-
nos empresas. En ese periodo han
pasado miles de cosas: una guerra,
varias crisis econémicas, cambios
generacionales en la gestién de los
negocios, inversiones millonarias
que habia que recuperar, posibles
problemas con las plantillas... Po-
cas compaiiias malaguefias han
conseguido superar todas las ad-
versidades pero hay un reducido
grupo de ellas, apenas una decena,
quenacieron hace masde unsigloy
que, a dia de hoy, siguen al pie del
cafién. Son empresas centenarias
que, en ocasiones, son referentes
N sUs sectores y en otros son pymes
queaguantanla competenciadelas
multinacionales como pueden. Eso
si, todas tienen en comtn que de-
fienden la calidad de sus productos

TRAYECTORIA
Muebles Hijos de
Manuel Davé empezé
en 1886 vendiendo
zapatillas de yute

y servicios y el trato directo con el
cliente como su principal férmula
de éxito. No hay otra manera de
aguantar 100 afios vivos.

José Davé Mosxica habia nacido
en Alicante pero vino a Mélaga y
abri6 un negocio en calle Ollerias
en 1886 dedicado a la venta al por
mayor de zapatillas de yute. A co-
mienzos del siglo XX se trasladé a
calle Carreterfa, que entonces se
llamaba Torrijos, paso a ser El Glo-
bo y vendia crin vegetal, borra y la-
na para los colchones. Uno de sus
hijoshereddlaempresaeincorpord
batiles, camas de hierro y metal, si-
1las o lavabos. Hoy en dia la tienda
se llama Hijos de Manuel Davo,
vende muebles y va por la cuarta
generacién. “Mi bisabuelo fue el
que cre6 laempresa”, explica Pedro
Davo, quien considera que los prin-
cipales activos de su compafia a lo
largo de las décadas han sido “la

Canivell envasan Ceregumil.

Dos trabajadores de Fernandez

constancia, la seriedad yla formali-
dadeneltrato”,loquelesha permi-
tido ganarse la fidelidad de sus
clientes.

Tienen 126 afios pero eso no les
impide intentar estar a la dltima.
Tienen su propia paginawebyestu-
dianlaposibilidad de venderonline
“aunque es delicado porque las te-
las no se ven bien en una pantalla o
no se puede probar un sillén por in-
ternet”, afirma Davo. Tkea, como al
restodel sector, le estd haciendo da-
flo pero compiten con sus armas:
“No tratamos al cliente como a un
ntmero”.

Ese es también el objetivo de la
heladeria Casa Mira, que fue fun-
dada en 1890 por Severino Mira.
Este hombre vendia turrén de Jijo-
naque veniaen burros y monté una
horchateria en calle Nueva. En es-
tos momentos, es la heladeria mas
famosa de Malaga y esta siendo
gestionada por la cuarta genera-
cién, si bien se da la particularidad
de que cadalocal esllevado poruna
rama distinta de la familia y la con-

Juan Andrés Bueno
Propietario Gréficas Urania

, La clave es
trabajo, trabajo,
trabajo y austeridad. El

que no tenga una buena
administracion esta listo”

Andrés Mira
Propietario Casa Mira en Larios

, Siempre
hemos tenido

fama de caros, pero
somos de los mas
baratos del centro”

tabilidad, por tanto, no es comtn.
Prudentey Andrés Mirasonlos pro-
pietarios del establecimiento en ca-
lle Larios, elmds conocido de todos.
“Nuestro secreto es utilizar férmu-
las tradicionales muy antiguas, ha-
cer el helado varias veces al dia y
emplear materia prima de méxima
calidad”, afirma Andrés.

Este afio han hecho alguna refor-
ma en el local “para cambiar un po-
co la decoracién”, aunque el resto
es igual. Sefiala Mira que han sido
claves en el desarrollo del negocio
en los dltimos arios la peatonaliza-
cién de calle Larios y el entorno, la
proliferacién de restaurantes y la
llegada de miles de cruceristas.
Otro aspecto que destaca este em-
presario es que se adaptan a los
nuevos tiempos con la elaboracién
de nuevos sabores y ajustando los
precios. “Siempre hemos tenido fa-
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LOS '‘OKUPAS' SE NIEGAN A IRSE

Las personas que desde hace tres afios viven
en los Barios del Carmen dicen que no se iran
pese al ultimatum de las administraciones

FUSION ENTRE QUIRON Y USP

Las empresas han confirmado el inicio del
proceso de fusion con lo que seran el primer
grupo sanitario privado de la provincia
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ma de caros pero somos de los més
baratos del centro”, defiende.

La historia de Graficas Urania
data de 1908 cuando en el centro
de la ciudad habia una imprenta,
llamada Urania, que era propiedad
de la Diécesis. De hecho, el obispo
en 1925, Manuel Gonzalez, fue el
encargado de bendecir una de las
primeras maquinas. No obstante,
la firma dio realmente el salto en
1945 cuando fue adquirida por el
periodista Antonio Bueno. En los
afios 60 realizaron las primeras in-
versiones en maquinaria de impre-
sién en offset, sustituyendo ala tra-
dicional tipografia y linotipia y lle-
gando a alcanzar una plantilla de
40 operarios. Juan Andrés Bueno,
hijo del comprador, asegura que
esta empresa siempre se ha carac-

Oxidos Rojos exporta el 80% de su

1840. Elvino de Méalaga se bebia en
medio mundo, era prestigioso y
existian muchas bodegas. La Casa
del Guardia ha sobrevividoyes ges-
tionada por la familia Garijo desde
quesehicieraconellaen 1895. Diez
aflos antes, Salvador Lopez empe-
zd avender vinoy, en 1896, se unié
su hermano Francisco dando lugar
a la bodega Lopez Hermanos. Su
produccién se dispard hasta 1929y
ya se comercializaban, tanto en Es-
pafiacomo en el extranjero, marcas
quelohanhechomundialmente fa-
moso como Médlaga Virgen. La bo-
dega es dirigida ahora porla cuarta
generacién y ha trasladado su acti-
vidad a Fuente de Piedra, moderni-
zando todos sus procesos y maqui-
narias. E1 Malaga Virgen es su pro-
ducto méds conocido pero la gente

produccién y quiere entrar en China o Dubai.

terizado por “trabajo, trabajo, tra-
bajoyausteridad”. A eso, en su opi-
nién, hay que afladirle calidad,
buen servicio y una control absolu-
to sobre las cuentas. “Nuestro pa-
dre nos ensefié que el que no tenga
una buena administracion esta lis-
to. No puedes gastar mas de lo que
ingresas”, destaca. Esa ha sido pre-
cisamente una de las razones por
las que Urania estd llevando la cri-
sis mejor que otras firmas del sec-
tor. “La facturacién estd cayendo
pero lo bueno es que tenemos todo
pagado, aguantamos porque no le
debemos nada a nadie”, continia
Bueno consatisfaccion.

Casi todas las empresas centena-
rias son muy conocidas en Malaga.
Las bodegas juegan un papel fun-
damental. La Antigua Casa del
Guardia es un lugar de peregrinaje
de malaguefios y foraneos desde

BODEGA

Lépez Hermanos inicié

su andadura empresarial
en 1885 y elabora Cartojal
o Mélaga Virgen

joven también, sobre todo en la Fe-
ria, guarda un hueco en su estéma-
goysucorazénaotrocaldodelaca-
sa: Cartojal.

Completa el trio de bodegas cen-
tenarias la Casa Larios. Esta familia
inici6 su actividad empresarial en
1831 aunque no inicié la fabrica-
cién de vinos y licores hasta co-
mienzos del siglo XX. En 1933 pas6
allamarse Larios y en la actualidad
su famosa ginebra forma parte de
lamultinacional Fortune Brands.

También es propiedad de una

multinacional, en este casolaitalia-
na Italcementi, la fabrica de ce-
mento de La Arafa, que empezd a
funcionaren 1915y que llegé a pro-
ducir hasta 20.000 toneladas en
1925. El desarrollo inmobiliario y
de obras publicas de Mélaga y el
resto de Andalucia dieron alas a es-
ta compaiifa que, ahora en crisis,
estd amortizando las fuertes inver-
sionesrealizadas.

A Oxidos Rojos siempre le han
denominado la fdbrica de los colo-
raos. Fue fundada en 1905 por un
grupo inversor britdnico y trabaja
en la molturacién de éxido de hie-
rro para la construccién. Tiene uno
de los CIF mas antiguos de la pro-
vincia aunque tal vez no es tan po-
pular porque exporta el 80% de su
produccién. Pese a su antigiiedad,

T

tienen un futuro prometedor. Ex-
traen los minerales de una mina
propia en Cérdoba que atin tiene
casi 30 aflos de viday estan buscan-
do nuevos mercados. “Estamos
yendo a ferias en China o Dubai,
ampliando negocio porque en Es-
pafa apenas hay ventas”, explican
fuentes delacompaiifa.

También estd en plenaexpansion
otra marca histdrica: el Ceregumil.
Ellaboratorio Fernandez y Canivell
arranca suvidaen 1907y su funda-
dor registrd el ténico en 1912. Des-
dehaceunosafios dirigenlaempre-
sa otros socios, aunque laidea es la
misma. Tienen una amplia gamade
productos que venden por medio
mundo. Justo esta semana han
anunciado que han empezado a ex-
portar a Perti. Con ese talante y en-
tusiasmo, seguro que viven otros
cienafios.



